
www.bernstein.eu/karriere
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Zur Unterstützung unseres Vertriebsteams suchen wir einen

Außendienstmitarbeiter technischer Vertrieb (w/m/d) Hessen/Nordbayern
im Home-Office für die PLZ-Gebiete 07–08, 55, 60–65, 90–93, 95–98

Wir haben einiges zu bieten

Dienstwagen mit privater Nutzung | Homeoffice-Regelung mit moderner Arbeitsplatzausstattung | Intensives Einarbeitungs-
programm – damit Sie sich von Anfang an gut aufgehoben fühlen | Professionell persönliche und fachliche Weiterbildungen | 
Leistungsorientiertes Gehalt | Familienunternehmen mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen | Komfortable 
Unterbringung in unternehmenseigenen Appartements in Porta Westfalica

Werden Sie Teil unserer Unternehmensfamilie 

Wir freuen uns, Sie bald kennenzulernen. Senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen im PDF-Format an jessica.herzog(at)bernstein.eu. 
Für Fragen stehen wir Ihnen gerne zur Verfügung.

BERNSTEIN AG
Jessica Herzog | Personalreferentin
Hans-Bernstein-Straße 1 | 32457 Porta Westfalica
Tel.: 0571/ 793-0 (Kontakt Frau Herzog  -142)
jessica.herzog@bernstein.eu

Die BERNSTEIN AG ist seit Jahren ein weltweit führender Anbieter für industrielle Sicherheits- und Gehäusetechnik.  
Mit dem umfassenden Angebot an Schaltern, Sensoren, Gehäusen, Bedienterminals sowie Tragsystemen  
bieten wir unseren Kunden vielseitige Lösungen an. Das Familienunternehmen mit Hauptsitz im ostwest- 
fälischen Porta Westfalica wird bereits in dritter Generation geführt und beschäftigt heute mehr als  
500 Mitarbeiter/innen in 10 Ländern. 

»Trifft genau auf mich zu!« sagen Sie sich!?

•	Technische Qualifikation im Bereich der Elektrotechnik  
oder vergleichbar

•	Berufserfahrung im Vertriebsaußendienst
•	Kontaktfreudig und kundenfreundliches Auftreten  

sowie verkäuferisches Geschick
•	Eigenverantwortliche, dynamische und kundenorientierte 

Vorgehensweise
•	Hohe Reisebereitschaft innerhalb des Vertriebsgebiets

Ein Arbeitsplatz mit vielen Facetten

•	Selbstständige Bearbeitung des Vertriebsgebietes  
inkl. der Erschließung zusätzlicher Marktpotenziale zur 
Stärkung der Umsatzposition

•	Technische und kaufmännische Betreuung sowie Beratung 
der Bestandskunden

•	Pflege und Ausbau des bestehenden Netzwerkes sowie 
Neukundenakquise

•	Repräsentation und Positionierung der Marke BERNSTEIN 
im aktiven Außendienst sowie auf Fachmessen

•	Unterstützung der Vertriebsleitung bei der Umsetzung  
der Vertriebsstrategie

•	Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnendienst, 
Produktmanagement sowie der Entwicklung


